BRIEFING



Möchten Sie das Optimum aus dem kostenlosen Erstgespräch herausholen, füllen Sie bitte dieses Briefingformular aus und senden es mir (Adressen untenstehend). 

	Meine Fragen
	Ihre Antworten
(behandle ich vertraulich – Näheres 
dazu in meinen Datenschutzbestimmungen: http://gergey.com/privacypolicy.php)


	Was bieten Sie an (bzw. jeweils Ihr Kunde/Auftraggeber)?

	

	WORIN unterscheidet sich Ihr Angebot von demjenigen der Konkurrenz - und wer ist Ihre Konkurrenz? Wer „tut Ihnen weh“ oder könnte Ihnen in Zukunft Probleme bereiten?

	

	WEN sprechen Sie mit Ihrem Angebot an, und warum sind diese Personen bereit, für Ihr Angebot zu bezahlen? Wie sieht der Idealkunde bzw. die Idealkundin aus? Wer kauft heute noch nicht, könnte aber künftig auch kaufen?

	

	WOHER nehmen Sie die Kraft und die Lust, Ihr Unternehmen zu betreiben?


	

	WO stehen Sie mit Ihrem Unternehmen heute, und wohin möchten Sie es gerne entwickeln?

	

	WELCHES ist Ihr aktueller Entwicklungs-Engpass, wo möchten Sie einen Schritt weiterkommen? Falls es mehrere solche „Baustellen“ gibt, bitte priorisieren.

	

	WIE haben Sie das erreicht, was Sie heute schon erreicht haben? Welche Vermarktungs-Massnahmen haben sich bewährt, welche nicht, welche könnten neu ausprobiert werden?

	

	WARUM wenden Sie sich an mich? Wobei erhoffen Sie sich Unterstützung, und welcher Art könnte die Unterstützung sein? Wo würden meine Ideen&Texte eingesetzt? Bis wann hätte was zu geschehen?
	


[image: image1.png]gergey.com [#





GergeyCommunications
Zollikerstrasse 153 
CH-8008 Zürich
www.gergey.com
aurel@gergey.com
T +41 (0)44 586 40 85
F +41 (0)1  274 28 03

 


[image: image1.png]